
Wymagania edukacyjne niezbędne do otrzymania przez ucznia poszczególnych śródrocznych i rocznych ocen 
klasyfikacyjnych z Organizacji sprzedaży 

Klasa III Branżowa Szkoła  
 

Wymagania edukacyjne z podstaw przedsiębiorczości w Zespole Szkół Ekonomicznych im. bł. ks. Romana Sitki w Mielcu, opracowane są w 
oparciu o:  

1) Podstawę programową z podstaw przedsiębiorczości; 
2) Rozporządzenie MEN z dnia 22 lutego 2019 roku w sprawie oceniania, klasyfikowania i promowania uczniów i słuchaczy w szkołach 

publicznych; 
3) Statut i Zasady Wewnątrzszkolnego oceniania; 
 
Przedmiotem oceniania są: 
 
- wiadomości; 
- umiejętności; 
- postawa ucznia i jego aktywność. 
 
Cele ogólne oceniania: 
 
- rozpoznanie przez nauczyciela poziomu i postępów w opanowaniu przez ucznia wiadomości i umiejętności w stosunku do wymagań 

programowych;  
- poinformowanie ucznia o poziomie osiągnięć edukacyjnych i postępach w tym zakresie; 
- pomoc uczniowi w samodzielnym kształceniu i motywowanie do dalszej pracy; 
- motywowanie ucznia do dalszej pracy, 
- dostarczanie rodzicom i nauczycielowi informacji o postępach oraz trudnościach ucznia w postaci ocen i wpisów w dzienniku 

elektronicznym, 
- umożliwienie nauczycielowi doskonalenia organizacji i metod pracy. 
 



W szczególności ocenie podlegają następujące osiągnięcia edukacyjne: 
 

a. czytanie – umiejętność rozumienia, wykorzystywania i refleksyjnego przetwarzania tekstów, w tym tekstów kultury, prowadząca 
do osiągnięcia własnych celów, rozwoju osobowego oraz aktywnego uczestnictwa w życiu społeczeństwa;  

a. myślenie matematyczne – umiejętność wykorzystywania narzędzi matematyki w życiu codziennym oraz formułowania sądów 
opartych na rozumowaniu matematycznym; 

b. myślenie naukowe – umiejętność wykorzystania wiedzy o charakterze naukowym do identyfikowania i rozwiązywania problemów, a 
także formułowania wniosków opartych na obserwacjach empirycznych dotyczących przyrody i społeczeństwa; 

c. umiejętność komunikowania się w języku ojczystym i w językach obcych, zarówno w mowie, jak i piśmie; 
d. umiejętność sprawnego posługiwania się nowoczesnymi technologiami informacyjno-komunikacyjnymi; 
e. umiejętność wyszukiwania, selekcjonowania i krytycznej analizy informacji; 
f. umiejętność rozpoznawania własnych potrzeb edukacyjnych oraz uczenia się; 
g. umiejętność pracy zespołowej. 

 
Formy i metody sprawdzania osiągnięć i postępów ucznia:  
 
• odpowiedź ustna, 
• prace projektowe, 
• zadanie domowe, 
• kartkówka obejmująca niewielką partię materiału /15 minut/, 
• praca w grupach, 
• sprawdzian obejmujący moduł programowy, 
• aktywność na zajęciach, 
• uzupełnione ćwiczenia 
• praca pozalekcyjna / konkursy/. 

 
 
 
 
 



Wymagania na poszczególne oceny – uczeń powinien: 
konieczne 

(ocena dopuszczająca) 
podstawowe 

(ocena dostateczna) 
rozszerzające 
(ocena dobra) 

dopełniające 
(ocena bardzo dobra) 

wykraczające 
(ocena celująca) 

KLASA III 
• znać zasady 

zabezpieczania towarów,  
• wymieniać zasady 

gospodarowania 
opakowaniami, 

• wymieniać zasady 
oznakowania towarów, 

• omówić pojęcie i funkcje 
opakowań 

• wymieniać oznaczenia 
umieszczane na 
opakowaniach 

• wymienia rodzaje znaków 
na opakowaniach 

• obliczać proste zadania 
dotyczące marż 
metodami „w stu” i „od 
sta”, 

• wiedzieć na czym polega 
znakowanie towarów w 
detalu i hurcie, 

• znać pojęcie akcyzy 
• znać rodzaje marż 

handlowych 
• podawać pojęcie ceny 
• znać pojęcie bonifikaty, 

rabatu, skonta. 
• Wiedzieć czym są ceny 

• omówić zasady 
zabezpieczania towarów, 

• omówić 
odpowiedzialność 
materialną sprzedawcy, 

• wiedzieć jak 
zabezpieczyć towar przed 
kradzieżą, 

• wiedzieć na czym polega 
ochrona praw 
konsumenta,  

• znać zasady 
oznakowania towarów 

• wymienić i 
scharakteryzować zasady 
gospodarowania 
opakowaniami, 

• wymienić i 
scharakteryzować zasady 
oznakowania towarów, 

• identyfikować 
podstawowe zasady 
oznakowania towarów 
przygotowywanych do 
sprzedaży w punkcie 
sprzedaży, 

• obliczać proste rabaty i 
opusty; 

• opisać pojęcie akcyzy i 

• zabezpieczyć towar przed 
kradzieżą, 

• omówić strategię cenową 
• odczytać wskazane, 

powszechnie stosowane 
oznakowania towarów i 
opakowań, 

• identyfikować zasady 
racjonalnej gospodarki 
opakowaniami  

• charakteryzować zasady 
oznakowania 
wskazanych towarów 
przygotowywanych do 
sprzedaży, 

• określa zależność między 
ceną towaru a popytem i 
podażą, 

• obliczać marże metodami 
„w stu” i „od sta”, 

• wymieniać rodzaje 
gospodarki 
opakowaniami rozumieć 
ich zalety oraz wady 

• obliczać rabaty i opusty; 
• charakteryzować pojęcie 

akcyzy i wymieniać grupy 
towarów objętych akcyzą, 

• charakteryzować i 

• uzasadnić w logiczny 
sposób znaczenie 
oznakowania towarów 
znakami jakości, 

• uzasadnić konieczność 
przestrzegania 
racjonalnej gospodarki 
opakowaniami w tracie 
dostaw towarów, 

• obliczyć prawidłowo ceny 
zgodnie z zasadami 
stosowanymi w handlu, 

• obliczać zadania o 
podwyższonym stopniu 
trudności dotyczące marż 
metodami „w stu” i „od 
sta”, 

• obliczać zadania 
dotyczące rabatów i 
opustów; 

• klasyfikować opakowania 
• określić na czym polega 

segregacja 
• omawiać zasady 

pakowania towaru 
• omawia rodzaje i 
• strukturę cen 
• omawia zasady ustalania 

ceny 

• obliczać i interpretuje 
ceny w handlu  

• analizować i 
przewidywać oraz 
ustalać wielkość 
zaopatrzenia, 

• obliczać problemowe 
zadania dotyczące 
marż metodami „w stu” 
i „od sta”, 

• obliczać problemowe 
zadania dotyczące 
rabatów i opustów; 

• wyliczać skonto, 
bonifikatę i rabat 

• znać przepisy z 
zakresu 
odpowiedzialności 
materialnej 
pracowników oraz je 
stosować w różnych 
sytuacjach 
 



urzędowe  
• wymieniać rodzaje marż  
• znać strategie ustalania 

cen  
• wiedzieć czym jest 

podatek Vat  
• wiedzieć czym jest kod 

EAN - 13 i EAN-8 
• znać opakowania 

transportowe 
• zna stawki podatku Vat 
•  zna przyczyny strat w 

placówkach handlowych  
• wie czym jest 

marnotrawstwo w handlu  
• wymienia przyczyny 

niedoborów towarowych  
• wie co jest 

przeciwieństwem 
niedoboru – superata  

• wie czym jest limit 
ubytków  

• zna instytucje dokonujące 
kontroli towarów  

• zna cel inwentaryzacji  
• wymienia funkcje, rodzaje 

i metody inwentaryzacji 
• wymienia różnice 

inwentaryzacyjne 
• wymienia rodzaje winy 

pracownika 
• zna zasady właściwej 

organizacji pracy 

wymienia grupy towarów 
objętych akcyzą, 

• klasyfikować opakowania 
• określić na czym polega 

segregacja 
• omawiać zasady 

pakowania towaru 
• wiedzieć jakie są ubytki i 

niedobory towarowe, 
• obliczać podstawowe 

zadania dotyczące marż 
metodami „w stu” i „od 
sta”,potrafi 

• odróżnić cenę netto od 
brutto 

• znać pojęcie podatek 
VAT  

• wiedzieć jakie są rodzaje 
gospodarki 
opakowaniami i rozumie 
ich zalety oraz wady, 

• omawiać rodzaje i 
strukturę cen 

• znać rodzaje marżę 
handlową 

• znać pojęcie podatek 
VAT oraz stawki podatku  

• podawać informacje 
znajdujące się na 
wywieszkach cenowych 

• wymieniać funkcje i cechy 
opakowań 

• wyjaśniać czym są opusty 

porównywać metody 
sprzedaży 

• omawiać na czym polega 
racjonalna gospodarka 
opakowaniami 

• dokonać właściwego 
doboru opakowania do 
określonego towaru 

• omawiać rodzaje i 
strukturę cen 

• omawiać zasady 
ustalania ceny 

• znać rodzaje marż 
handlowych 

• znać pojęcie podatek 
VAT oraz stawki podatku 
oraz potrafi wyliczyć 
podatek z wartości netto 

• rozróżniać wady jawne od 
wad ukrytych 

• rozróżnić znaki 
zasadnicze, informacyjne, 
niebezpieczeństwa, 
manipulacyjne, 
ekologiczne 

• omawiać budowę kodu 
kreskowego 

• dokonać klasyfikacji 
opakowań  

• omawiać metody 
kształtowania cen 

• rozróżniać najczęściej 
stosowane rabaty  

• zna rodzaje marż 
handlowych 

• zna pojęcie podatek VAT 
oraz stawki podatku oraz 
potrafi wyliczyć podatek z 
wartości netto 

• potrafi wyliczyć wartość 
podatku VAT oraz 
wartość brutto 

• potrafi wyliczyć wartość 
sprzedaży znając cenę 
jednostkową netto 

• potrafi wyliczyć wartość 
marży handlowej w stu i 
od sta  

• wyjaśnić na czym polega 
racjonalna gospodarka 
opakowaniami 

• wskazać czynniki 
wpływające na poziom 
cen 

• oblicza cenę detaliczną, 
cenę zbytu 

• przedstawia strukturę 
marży handlowej i ceny 
detalicznej 

• oblicza marżę metodą „od 
sta” i metodą „w stu”  

• stosuje sposoby 
obliczania podatku Vat  

• różnicuje ceny 
•  analizuje straty powstałe 

w handlu na podstawie 



zapobiegające kradzieży 
• znać procedurę 

postępowania pracownika 
ochrony na wypadek 
kradzieży 

• wymieniać funkcje w 
systemie obrotu 
towarowego 

cenowe 
• wymieniać funkcje ceny 
• wyjaśniać czym jest 

marża  
• oblicza kwotę podatku  
• wymienia skutki strat 

ponoszonych przez 
przedsiębiorstwa 

• podaje przykłady strat 
nadzwyczajnych w 
przedsiębiorstwach 
handlowych  

• wymienia elementy 
systemu 
zabezpieczającego 
towary 

• wyjaśnia czym jest 
monitoring placówki 
handlowej 

• wymienia obowiązki 
pracowników handlu 
dotyczące ochrony 
towarów 

• zna funkcje podsystemu 
sprzedaży 

• obliczać rabaty, skonto  
• ustalać cenę sprzedaży  
• przedstawia strukturę 

ceny detalicznej  
• rozróżnia funkcje ceny 
• rozróżnia poszczególne 

strategie i techniki 
ustalania cen 

• charakteryzuje podatek 
Vat 

• rozróżnia Vat należny i 
Vat naliczony 

• podaje powody strat 
wynikające ze sposobu 
prowadzenia działalności, 

• przedstawia i omawia 
klasyfikację niedoborów 
towarowych 

• omawia charakter różnic 
inwentaryzacyjnych 

• rozlicza inwentaryzację 
• przedstawia systemy 

zabezpieczające towary 
przed kradzieżą 

• omawia sposoby 
zapewnienia 
bezpieczeństwa klientom 

• określa kary za 
popełnione czyny 
zabronione w działalności 
handlowej 

• wskazuje sposoby 
zapobiegania przed 

danych statystycznych 
• charakteryzuje metody 

ustalenia dopuszczalnych 
ubytków towarowych 

• oblicza wysokość 
niedoboru i limit ubytków 

• wskazuje od czego 
zależy wielkość limitu 

• przedstawia zakres 
kontroli towarów 
przeznaczonych do 
sprzedaży 

• określa rodzaj 
odpowiedzialności w 
stosunku do rodzaju winy 

• rozróżnia 
odpowiedzialność 
indywidualną za 
powierzone mienie, a 
odpowiedzialność 
wspólną 

• dobiera system 
zabezpieczeń do branży i 
metody sprzedaży 



zniszczeniem towarów 

 


