Wymagania edukacyjne niezbedne do otrzymania przez ucznia poszczegolnych srédrocznych i

rocznych ocen klasyfikacyjnych z Organizacji sprzedazy

Klasa |l Branzowa Szkota

Wymagania edukacyjne z podstaw przedsiebiorczosci w Zespole Szkdt Ekonomicznych im. bt. ks. Romana Sitki w Mielcu,
opracowane sg w oparciu o:
1) Podstawe programowg z podstaw przedsiebiorczosci;
2) Rozporzgdzenie MEN z dnia 22 lutego 2019 roku w sprawie oceniania, klasyfikowania i promowania uczniéw i stuchaczy w
szkotach publicznych;

3) Statut i Zasady Wewnatrzszkolnego oceniania;

Przedmiotem oceniania s3:
- wiadomosci;
- umiejetnosci;

- postawa ucznia i jego aktywnosc.

Cele ogolne oceniania:

- rozpoznanie przez nauczyciela poziomu i postepdédw w opanowaniu przez ucznia wiadomosci i umiejetnosci w stosunku do

wymagan programowych,;



- poinformowanie ucznia o poziomie osiggnie¢ edukacyjnych i postepach w tym zakresie;

- pomoc uczniowi w samodzielnym ksztatceniu i motywowanie do dalszej pracy;

- motywowanie ucznia do dalszej pracy,

- dostarczanie rodzicom i nauczycielowi informacji o postepach oraz trudnosciach ucznia w postaci ocen i wpisow w dzienniku

elektronicznym,

- umozliwienie nauczycielowi doskonalenia organizacji i metod pracy.

W szczegolnosci ocenie podlegaja nastepujace osiggniecia edukacyjne:

a.

-~ 0o o

Q

czytanie — umiejetnos¢ rozumienia, wykorzystywania i refleksyjnego przetwarzania tekstow, w tym tekstéw kultury,
prowadzgca do osiggniecia wlasnych celow, rozwoju osobowego oraz aktywnego uczestnictwa w zyciu

spoteczenstwa,;

mys$lenie matematyczne — umiejetno$¢ wykorzystywania narzedzi matematyki w zyciu codziennym oraz formutowania
sgddéw opartych na rozumowaniu matematycznym;

myslenie naukowe — umiejetno$¢ wykorzystania wiedzy o charakterze naukowym do identyfikowania i rozwigzywania
probleméw, a takze formutowania wnioskow opartych na obserwacjach empirycznych dotyczgcych przyrody i

spoteczenstwa,;

umiejetnos¢ komunikowania sie w jezyku ojczystym i w jezykach obcych, zarébwno w mowie, jak i pismie;
umiejetnos¢ sprawnego postugiwania sie nowoczesnymi technologiami informacyjno-komunikacyjnymi;
umiejetnos¢ wyszukiwania, selekcjonowania i krytycznej analizy informaciji;

umiejetnosé rozpoznawania wtasnych potrzeb edukacyjnych oraz uczenia sig;

umiejetnosé pracy zespotowe;.



Formy i metody sprawdzania osiggniec¢ i postepow ucznia:

odpowiedz ustna,
prace projektowe,

zadanie domowe,

kartkowka obejmujgca niewielkg partie materiatu /15 minut/,

praca w grupach,

sprawdzian obejmujgcy modut programowy,

aktywnosc¢ na zajeciach,

e uzupetnione ¢wiczenia

e praca pozalekcyjna / konkursy/.

Wymagania na poszczegoélne oceny — uczen powinien:

konieczne

(ocena dopuszczajaca)

podstawowe
(ocena dostateczna)

rozszerzajace

(ocena dobra)

dopetniajace

(ocena bardzo dobra)

wykraczajace

(ocena celujaca)

o KLASAII

wymieni¢ urzgdzenia
wagowe i kasowe,
wymienic rodzaje kas

rejestrujgcych,

omowic¢ formy
sprzedazy produktow i
ustug,

omowic przebieg

omowic¢ zasady
rozmieszczania
towarow identyfikuje
przepisy dotyczgce
jakosci, w tym HACCP

opracowuje algorytm
postepowania przy
przyjmowaniu dostaw

towarow,

oceni¢ wptyw lokalizaciji
punktu sprzedazy
detalicznej na efekty
ekonomiczne

przedsiebiorstwa




wymienia zasady
przyjmowania dostaw
towarow powszechnie
stosowane w handlu,
rozréznia rodzaje
dokumentow
dotyczgcych dostaw
towaréw stosowanych
powszechnie w
przedsiebiorstwach,
okresla, na czym
polega odbior ilosciowy
i jakosciowy towardw
zgodnie z praktykag
stosowang w
przedsiebiorstwach,
wymienia zasady
rozmieszczania
towarow w sali
sprzedazowej i na

zapleczu,

procesu sprzedazy w
sklepach
preselekcyjnych i
wedtug wzorow
omowi¢ przebieg
procesu sprzedazy w
sklepach tradycyjnych
charakteryzuje zasady
przyjmowania dostaw
towaréw powszechnie
stosowane w handlu,
kontroluje otrzymane
dokumenty pod
wzgledem formalnym i
rachunkowym zgodnie
z ustalonymi w
przedsiebiorstwie
handlowym zasadami,
okresla, na czym
polega odbidr ilosciowy

i jakosciowy towaréw

stosowane w handlu,
dokonuje analizy zasad
przyjmowania i
dokumentowania
dostaw towarow
powszechnie
stosowanych w handlu,
okresla wptyw
warunkow
przechowywania
wskazanych towarow
na ich witasciwosci,
rozroznia wiasciwosci
przechowywanych w
magazynie wskazanych
towarow,
charakteryzuje
poprawnie zasady
rozmieszczania
wskazanych towaréw w

magazynie i w sali

dokonuje analizy metod
| form prezentacji
towarow najczesciej
stosowanych w handlu,
korzysta z norm
towarowych oraz normy
jakosci w zakresie
przechowywania
towarow,

wskazuje sposéb
postepowania w
przypadku towaréw
wadliwych, zepsutych i
uszkodzonych zgodnie
z krajowymi
przepisami,

dobiera technike
sprzedazy w zaleznosci
od posiadanego
asortymentu i potrzeb

klientéw do rodzaju

handlowego

wykry¢ korzysci
wynikajgce z
estetycznego wygladu
zewnetrznego punktu
sprzedazy detalicznej
zaprojektowac
prawidtowe oswietlenie
i wystroj sali
sprzedazowej dla
danego asortymentu
oferowanych na
sprzedaz towaréw
ocenic role otoczenia
placowki handlowe;j
okresli¢ i oceni¢
znaczenie elementow
zewnetrznych sklepu
dla ksztaltowania
wizerunku i

podniesienia




rozroznia metody i
formy prezentaciji
towarow powszechnie
stosowane w handlu,
wymienia poprawnie
czynniki wptywajgce na
jakosc¢ towarow,
wymienia podstawowe
cechy jakosciowe
towarow,

rozréznia formy i
techniki sprzedazy
powszechnie
stosowane w handlu,
rozroznia rodzaje
magazynow
przechowujgcych
wskazane towary,

zna normy, jakosci
dotyczgce

sprzedawanych

zgodnie z praktykag
stosowang w
przedsiebiorstwach
handlowych,
dokonuje prawidtowe;j
interpretacji pojec:,
jako$¢, wartosc
uzytkowa, odbidr
jakosciowy, norma,
wymienia zasady
rozmieszczania
towarow w sali
sprzedazowej i na
zapleczu,
zidentyfikowaé
bezbtednie wskazane
znaki, jakosci
stosowane w handlu,
rozrézni¢ urzgdzenia
techniczne najczesciej

stosowane na

sprzedazowj,

dobiera odpowiedni
sprzet i urzgdzenia
magazynowe do
wybranej grupy
towarowej,

dobiera metode i forme
sprzedazy w zaleznosci
od asortymentu oraz w
zaleznosci od
prowadzonej
dziatalnosci handlowej,
dokonuje analizy zasad
rozmieszczania
towaréw w magazynie i
w sali sprzedazowej
planuje rozmieszczanie
towaréw w magazynie i
w sali sprzedazowej
zgodnie z zasadami

sprawdza stany

dziatalnosci handlowej
(punktu sprzedazy),
dobiera formy
sprzedazy w zaleznosci
od posiadanego
asortymentu i potrzeb
klientow,

przewiduje skutki
nieprzestrzegania norm
jakosci, dotyczacych
konserwacji produktow
i przechowywania
towarow,

dokonuje analizy
metod i form
prezentacji towarow
najczesciej
stosowanych w handlu,
korzysta z norm
towarowych oraz normy

jakosci w zakresie

efektywnosci

ocenic role czynnikéw
budujgcych atmosfere
wnetrza sklepu i ich
wptyw na efektywnosc¢
sprzedazy

okresli¢ kryteria
decydujgce o lokalizaciji
magazynow
handlowych oraz
oceni¢ wptyw lokalizaciji
na maksymalizacje
zysku

okresli¢ zasady
rozmieszczania i
przechowywania
towaréw w magazynie
oraz wptyw na
skuteczng sprzedaz
omowi¢ zasady

wydawania towaréw z




towarow,

zna rodzaje
asortymentu w handlu,
Zna czynnosci
wykonywane przy
przyjmowaniu towaréw
zna sposoby
rozpieszczania
towaréw w magazynie
sklasyfikowac obiekty
handlowe
scharakteryzowac
obiekty handlowe
wymienic¢ elementy
zewnetrzne sklepu
sklasyfikowaé
magazyny handlowe
wymieni¢ poszczegoblne
strefy w magazynie
wymieni¢ wyposazenie

magazynow

stanowiskach pracy,
rozréznia wskazane
srodki transportu
wewnetrznego, ktore sg
stosowane
powszechnie w
magazynach,

okresla wptyw
warunkow
przechowywania
towarow na ich
wilasciwosci,
charakteryzuje
wskazane zasady
przygotowania towarow
do sprzedazy,
rozréznia rodzaje
magazynow
przechowujgcych
wskazane towary,

rozroznia metody i

magazynowe/
dokonuje analizy zasad
przyjmowania i
dokumentowania
dostaw towarow
powszechnie
stosowanych w handlu,
okresla wptyw
warunkéw
przechowywania
wskazanych towarow
na ich witasciwosci,
rozréznia wtasciwosci
przechowywanych w
magazynie wskazanych
towarow,

wyjasnia w logiczny
Sposob zasady
konserwacji i
przechowywania

wskazanych towardw,

przechowywania
towaréw,

przewiduje skutki
nieprzestrzegania norm
jakosci, dotyczgcych
konserwacji produktow
| przechowywania
towarow,
charakteryzuje i
poréwnuje metody
sprzedazy oraz potrafi
dobra¢ metode do
rodzaju asortymentu
sporzgdza protokoty
obowigzujgce w
obrocie handlowym,
wykonac¢ czynnosci
zwigzane z przyjeciem
ilosciowym i
jakosciowym towarow,

scharakteryzowac

magazynu (Lifo, Fifo,
Fefo)

wymieni¢ podstawowe
wyposazenie
magazynu dla sklepu
oferujgcego dany
asortyment, uzasadnic
wybor oraz
zaprojektowac
powierzchnie
magazynu

bezbtednie przedstawia
algorytm zaopatrzenia i
przyjecia towarow do
sklepu

bezbtednie identyfikuje
znaki, jakosci na
opakowaniach

oblicza, interpretuje i

ocenia wskazniki rotaciji




wymienia formy
sprzedazy

okresla typy klientow
Zna pojecia:
merchandising i Visual
merchandising

zna instytucje
dokonujgce kontroli
towarow

Zna pojecia zwigzane z
asortymentem
handlowym

wie, od czego zalezy
jakosc¢ towarow

wie, czym jest
asortyment
podstawowy i
uzupetniajgcy

zna strukture
zaopatrzenia placéwek

handlowych

formy prezentacji
towaréw powszechnie
stosowane w handlu,
wyjasnia funkcje, jakie
petnig magazyny w
handlu,
charakteryzuje zasady
rozmieszczania
towarow w sali
sprzedazowej i na
zapleczu,

okresla podstawowe
czynniki wptywajgce na
jakosc¢
przechowywanych
towarow,

rozroznia formy i
techniki sprzedazy
powszechnie
stosowane w handlu,

wyjasnia skutki

planuje rozmieszczanie
towaréw w magazynie i
w sali sprzedazowej
zgodnie z zasadami,
identyfikuje przepisy
dotyczgce jakosci, w
tym HACCP stosowane
w handlu,
scharakteryzowac
elementy wyrdzniajgce
placéwke handlowg w
otoczeniu

wymieni¢ czynniki
decydujgce o
zagospodarowaniu
wnetrza sklepu
wymienic¢ czynniki
budujgce atmosfere
wnetrza sklepu
scharakteryzowac,

sklasyfikowac i okresli¢

poszczegolne rodzaje
asortymentow,

umie zaprojektowac
rozmieszczenie
towaréw w magazynie,
ocenic role otoczenia
placowki handlowej
wymienic¢ czynniki
decydujgce o
zagospodarowaniu
wnetrza sklepu
wymienic¢ czynniki
budujgce atmosfere
wnetrza sklepu

ocenic role czynnikow
budujgcych atmosfere
wnetrza sklepu
okresli¢ kryteria
decydujgce o lokalizaciji
magazynow

handlowych




wie, czym sg zapasy
towarowe

wie, czym jest
zaopatrzenie

zna sposoby realizacji
dostaw

-zna etapy odbioru
ilosciowego

wie, czym sg wady
jakosciowe towaroéw
defekty fizyczne i

techniczne

oddziatywania
czynnikow szkodliwych
na organizm cztowieka
w pracy sprzedawcy,
zna punkty protokotu
niedoboru,

zna punkty protokotu
kontroli laboratoryjnej
wie jakie sg zasady
rozmieszczania
towarow na sali
sprzedazowej;
charakteryzuje metody
sprzedazy
zdefiniowac otoczenie
sklepu

wymienic¢ czynniki
decydujgce o
zagospodarowaniu
wnetrza sklepu

scharakteryzowac i

funkcje magazynow
handlowych

okresli¢ zasady
rozmieszczania i
przechowywania
towaréw w magazynie
wymienic i
scharakteryzowac
wyposazenie
magazynow

okresli¢ wptyw
wyposazenia na
efektywnos¢ dziatan w
magazynie handlowym
dobierac typy
magazynow ze
wzgledu na rodzaj
przechowywanego
towaru

omawia czynnosci

sprzedawcy w roznych

okresli¢ zasady
rozmieszczania i
przechowywania
towaréw w magazynie
oraz okresli¢ skutki
niewtasciwego
rozmieszczenia
towarow

okresli¢ metody
badania jakosci
towarow
projektowac
rozplanowanie sali
sprzedazowej dla
okreslonego
asortymentu
omoéwi¢ zasady
wiasciwej lokalizacji
punktow sprzedazy
detalicznej

omowic funkcje sali




sklasyfikowaé
magazyny handlowe
okresli¢ funkcje
magazynow
handlowych

wymieni¢ poszczegolne
strefy w magazynie
oraz sposoby
rozmieszczania
towarow

wymienic i
scharakteryzowac
wyposazenie
magazynow

wypetni¢ zgtoszenie
reklamacyjne

wymienic typowe pisma
miedzy dostawcag a
odbiorcg dotyczgce
zakupu towarow

wymienic¢ prawa

formach sprzedazy
identyfikuje i ocenia
zachowania klienta
scharakteryzowac
struktury asortymentu
wybranej firmy
omowic istote
optymalizacji wytozenia
towaru

stosowac w praktyce
zasady ekspozycji
towarow

wykorzystac¢ zasady
rozmieszczania
towaréw w praktyce-
charakteryzuje
strukture PKWiU
podaje przykfady
asortymentow i

dokonuje ich podziatu

na grupy

sprzedazowej i
zaplecza

opisac typowe meble
sprzedazowe oraz
ocenic ich przydatnosc¢
w réznych formach
sprzedazy

wyjasni¢ koniecznos¢
stosowania kas
fiskalnych

rozroznic¢ asortyment
waski szeroki ptytki
gteboki-

przedstawia przebieg
kontroli jakoSci
omawia czym jest
zakwestionowanie
jakosci towaru i
dyskwalifikacja towaru
omawia procedury

postepowania z




konsumenta
reklamujgcego towar
niezgodny z umowag
wymienia formy
sprzedazy

okresla typy klientow
okresla asortyment
towarowy
sklasyfikowac
przedsiebiorstwa ze
wzgledu na sposob
pozyskiwania
odbiorcow
scharakteryzowaé
struktury asortymentu
kompletowac zestaw
towardw z asortymenty
podstawowego |
uzupetniajgcego
organizowac miejsca

pracy sprzedawcy w

asortymentowe
wyjasnia potrzebe
tworzenia zapaséw
dokonuje klasyfikacji
zapasow

dokonuje odbioru
ilosciowego i
jakosciowego
wybranych towaréw
sporzagdza zgtoszenie
reklamacyjne
oblicza i wskazniki

rotacji

towarem wadliwym,
zepsutym czy
uszkodzonym
oblicza i interpretuje

wskazniki rotacji




sklepach o r6znych
systemach sprzedazy
wymieni¢ obowigzKi
pracownika
wykonujgcego prace
przy obrocie artykutami
zywnosciowymi
wymienic kryteria
wytozenia towaréw
wyjasnic¢ zasady
ekspozycji towarow
wymienia rodzaje
zapasow handlowych
wie kiedy wystepuje
stan minimalny,
maksymalny i
przecietny zapasow
wyjasnia pojecie
reklamaciji i rekojmi za
wady fizyczne

wymienia czynno$ci




niezbedne do
prawidtowego odbioru

towarow




