Wymagania edukacyjne niezbedne do uzyskania poszczegdlnych srodrocznych i rocznych ocen klasyfikacyjnych

z przedmiotu: sprzedaz towarow

Klasa: | BS
Dziat Ocena: Ocena: Ocena: Ocena: Ocena:
dopuszczajgcy dostateczny dobry bardzo dobry celujgcy
Uczen: Uczen: Uczen: Uczen: Uczen:
|. Zasady obstugi - na kazdej lekcji - prowadzi na - jest aktywny na - jest aktywny na - jest aktywny na
klientéw posiada zeszyt biezgco zeszyt wiekszosci lekciji lekcjach wszystkich lekcjach

przedmiotowy

- prowadzi zeszyt

przedmiotowy

- Z pomoca
nauczyciela

wykonuje zadania

przedmiotowy

- na miare swoich
mozliwosci
wykonuje zadania
praktyczne

podczas lekcji

- wykonuje zadania
zlecone przez

nauczyciela

- wspotpracuje z

innymi uczniami

- samodzielnie i
sprawnie wykonuje
zadania praktyczne

podczas lekcji

- chetnie

wypowiada sie na

- swobodnie
wypowiada sie na
tematy poruszane

na lekcjach

- wykorzystuje

kreatywnie zdobytg




praktyczne

podczas lekcji

- Z pomoca
nauczyciela
wskazuje cechy
pracy w zawodzie

sprzedawcy

- rozpoznaje
etyczne i
nieetyczne formy
postepowania przy

obstudze klientow

- zna podstawowe

metody sprzedazy

- stara sie brac
aktywny udziat w

lekcji

- wymienia
charakterystyczne
cechy sprzedawcy -
charakteryzuje

zawdd sprzedawcy

- wymienia skutki
etycznych i
nieetycznych
zachowan

sprzedawcy

- obstuguje klientéw
zgodnie z
powszechnie
przyjgtymi
zasadami w handlu

- omawia przebieg
procesu sprzedazy
w zaleznosci od

metody sprzedazy

- poréwnuje
stosowane w
handlu zasady

obstugi klientéw

- klasyfikuje
klientow ze
wzgledu na wiek,
pte¢, miejsce
zamieszkania,

status spoteczny

- okresla rodzaje
klientéw ze
wzgledu na cechy
osobowosci, np.

niezdecydowany,

tematy poruszane

na lekcjach

- wykorzystuje
zdobytg wiedze z
réznych

przedmiotéw

- chetnie dzieli sie
Swojg wiedzg i
umiejetnosciami z

innymi uczniami

wiedze z réznych
przedmiotow i

réznych dziedzin

- chetnie i tworczo
dzieli sie swojg
wiedzg i
umiejetnosciami z

INnnymi uczniami




oraz zasadami zdecydowany,
kultury i etyki nieufny, zgodny,
niecierpliwy i

- dokonuje podziatu szybkosé

metod sprzedazy akceptowania

- charakteryzuje NOWOSCI

metody sprzedazy




