Wymagania edukacyjne niezbedne do uzyskania poszczegdlnych srodrocznych i rocznych ocen klasyfikacyjnych

z przedmiotu: sprzedaz towaréw

pracy w sklepie

posiada zeszyt
przedmiotowy

- prowadzi zeszyt

przedmiotowy

- Z pomoca
nauczyciela

wykonuje zadania

biezgco zeszyt

przedmiotowy

- na miare swoich
mozliwosci
wykonuje zadania
praktyczne
podczas lekcji

wiekszosci lekcji

- wykonuje zadania
Zlecone przez

nauczyciela

- wspotpracuje z

innymi uczniami

lekcjach

- samodzielnie i
sprawnie wykonuje
zadania praktyczne

podczas lekcji

- chetnie

wypowiada sie na

Klasa: Il BS
Dziat Ocena: Ocena: Ocena: Ocena: Ocena:
dopuszczajgcy dostateczny dobry bardzo dobry celujgcy
Uczeh: Uczen: Uczen: Uczenh: Uczeh:
|. Organizacja - na kazdej lekcji - prowadzi na - jest aktywny na - jest aktywny na - jest aktywny na

wszystkich lekcjach

- swobodnie
wypowiada sie na
tematy poruszane

na lekcjach

- wykorzystuje
kreatywnie zdobytg




praktyczne

podczas lekcji

- Z pomoca
nauczyciela
wskazuje
podstawowe
obowigzki
zawodowe

sprzedawcy

- rozpoznaje
zadania zawodowe
sprzedawcy w
réznych metodach

sprzedazy

- zna podstawowe

jednostki masy

- Z pomocg

nauczyciela

- stara sie brac
aktywny udziat w

lekcji

- wymienia
podstawowe
obowigzKi
zawodowe

sprzedawcy

- rozréznia zadania
zawodowe
sprzedawcy w
réznych metodach

sprzedazy

- zna podstawowe
jednostki masy i
zalezno$ci miedzy

nimi

- omawia zadania
sprzedawcow w
réznych formach

sprzedazy

- stosuje zasady
organizacji pracy w

handlu

- Sprawnie
postuguje sie i
przelicza jednostki

masy

- prawidtowo i
samodzielnie
wykonuje
obliczenia

handlowe

tematy poruszane

na lekcjach

- wykorzystuje
zdobytg wiedze z
réznych

przedmiotéw

- chetnie dzieli sie
swojg wiedzg i
umiejetnosciami z

innymi uczniami

- opracowuje
przyktadowy

harmonogram

pracy

- tworczo i
samodzielnie
wykorzystuje swojg

wiedze w

wiedze z réznych
przedmiotow i

réznych dziedzin

- chetnie i tworczo
dzieli sie swojg
wiedzg i
umiejetnosciami z

INnnymi uczniami




przelicza jednostki obliczeniach
- przelicza jednostki

masy handlowych
masy

- Zna pojecia waga . o
- rozumie pojecia

brutto, netto, tara POl
waga brutto, netto,

- zna zasady tara

ozdobnego

. . - oblicza wagi

pakowania towarow
brutto, netto i targ

- pakuje towar z

. - wykonuje
wykorzystaniem
iy . ozdobne

réznych materiatow

pakowanie towarow
Dziat Ocena: Ocena: Ocena: Ocena: Ocena:




dopuszczajgcy dostateczny dobry bardzo dobry celujacy
Uczen: Uczen: Uczen: Uczen: Uczen:
Il. Marketing w - na kazdej lekcji - prowadzi na - jest aktywny na - jest aktywny na - jest aktywny na

przedsiebiorstwie

handlowym

posiada zeszyt
przedmiotowy

- prowadzi zeszyt

przedmiotowy

- Z pomoca
nauczyciela
wykonuje zadania
praktyczne
podczas lekcji

- Z pomocy
nauczyciela
wskazuje
podstawowe
elementy

marketingu mix

biezgco zeszyt

przedmiotowy

- na miare swoich
mozliwosci
wykonuje zadania
praktyczne

podczas lekcji

- stara sie bra¢
aktywny udziat w

lekciji

- wskazuje
podstawowe
elementy

marketingu mix

wiekszosci lekcji

- wykonuje zadania
Zlecone przez

nauczyciela

- wspotpracuje z

innymi uczniami

- omawia zadania
sprzedawcow w
zakresie tworzenia
kompozycji

wystawowych

- omawia elementy
kompozycji wystaw
sklepowych

lekcjach

- samodzielnie i
sprawnie wykonuje
zadania praktyczne
podczas lekcji

- chetnie
wypowiada sie na
tematy poruszane

na lekcjach

- wykorzystuje
zdobytg wiedze z
roznych

przedmiotow

wszystkich lekcjach

- swobodnie
wypowiada sie na
tematy poruszane

na lekcjach

- wykorzystuje
kreatywnie zdobytg
wiedze z réznych
przedmiotéw i

réznych dziedzin

- chetnie i twoérczo
dzieli sie swojg
wiedzg i
umiejetnosciami z

innymi uczniami




- podaje przykfady
dziatan

marketingowych

- Zna pojecia z
zakresu ekspozycji
towarow z
zastosowaniem

zasad marketingu

- podaje przykfady
dziatan
marketingowych i
rézne warunki ich

stosowania

- wskazuje zalety i
wady réznych
dziatan

promocyjnych

- zna zasady

merchandisingu

- charakteryzuje
rodzaje wystaw
sklepowych

- wyjasnia pojecia z
zakresu ekspozyciji

towarow z

- zna elementy

wystawowe

- wskazuje
przyczyny i skutki
ekspozycji towaréw
z zastosowaniem

zasad marketingu

- chetnie dzieli sie
SwWojg wiedzg i
umiejetnosciami z

Innymi uczniami

- wskazuje i
omawia konkretne
okno wystawowe,
kompozycje
wystawy, rodzaje
sprzetu
wystawowego ,
walory uzytkowe i

estetyczne

- podaje przyktady
praktyczne
ekspozycji towarow
z zastosowaniem

zasad marketingu




zastosowaniem

zasad marketingu

Dziat Ocena: Ocena: Ocena: Ocena: Ocena:
dopuszczajgcy dostateczny dobry bardzo dobry celujgcy
Uczen: Uczen: Uczen: Uczen: Uczen:

lll. Realizacja - na kazdej lekcji - prowadzi na - jest aktywny na - jest aktywny na - jest aktywny na

transakcji kupna-

sprzedazy

posiada zeszyt

przedmiotowy

- prowadzi zeszyt

przedmiotowy

biezgco zeszyt

przedmiotowy
- nha miare swoich
mozliwosci

wykonuje zadania

wiekszosci lekciji

- wykonuje zadania
zlecone przez

nauczyciela

lekcjach

- samodzielnie i
sprawnie wykonuje
zadania praktyczne

podczas lekcji

wszystkich lekcjach

- swobodnie
wypowiada sie na
tematy poruszane

na lekcjach




- Z pomocg
nauczyciela
wykonuje zadania
praktyczne

podczas lekcji

- zna strukture ceny

sprzedazy

- zna metody
kalkulacji cen

sprzedazy

- wykonuje prostg
kalkulacje ceny

sprzedazy

- rozréznia formy

zaptaty za towar

- Z pomoca
nauczyciela

wypetnia

praktyczne

podczas lekcji

- stara sie bra¢
aktywny udziat w
lekcji strukture ceny

sprzedazy

- wyjasnia istote
kalkulacji cen
sprzedazy metodg

,wstu”i,od sta”

- Z pomocg
nauczyciela
wykonuje
kalkulacje ceny
sprzedazy réznymi

metodami

- wspotpracuje z

innymi uczniami

- omawia zadania
sprzedawcow w
réznych formach

sprzedazy

- sprawnie
wykonuje
kalkulacje ceny
sprzedazy ré6znymi

metodami

- prawidtowo

szacuje i zaokragla

wyniki

- scharakteryzuje

sprzedaz ratalng

- omowia zasady

inkasa naleznosci

- chetnie
wypowiada sie na
tematy poruszane

na lekcjach

- wykorzystuje
zdobytg wiedze z
réznych

przedmiotow

- chetnie dzieli sie
SWojg wiedzg i
umiejetnosciami z

iInnymi uczniami

- biegle wykonuje
kalkulacje ceny
sprzedazy réznymi

metodami

- sprawnie

wykonuje wszystkie

- wykorzystuje

kreatywnie zdobyt

Ko

wiedze z réznych
przedmiotow i

réznych dziedzin

- chetnie i twoérczo
dzieli sie swojg
wiedzg i
umiejetnosciami z

innymi uczniami




dokumenty obliczenia
, - prawidtowo - stosuje zasady
zwigzane z handlowe
. wypetnia odprowadzania
regulowaniem
.. dokumenty utargu - prawidtowo
naleznosci
zwigzane z wypetnia wszystkie
. . - prawidtowo
- scharakteryzuje regulowaniem dokumenty
. , L wypetnia fakture,
formy gotowkowe i | naleznosci
fakture ki '
bezgotowkowe aKlure korygujaca,
- wypetnia bankowy | rachunek oraz inne
- oblicza i pobiera dowod wptaty dowody sprzedazy
nalezno$¢ za towar
- Z pomocag
- prawidtowo nauczyciela
wydaje reszte wypetnia fakture,
przez dopetnianie fakture korygujaca,
rachunek oraz inne
dowody sprzedazy
Dziat Ocena: Ocena: Ocena: Ocena: Ocena:
dostateczny
dopuszczajgcy dobry bardzo dobry celujacy




Uczen:

Uczen:

Uczen:

Uczen:

Uczen:

IV. Ochrona praw

konsumentow

- na kazdej lekciji
posiada zeszyt
przedmiotowy

- prowadzi zeszyt

przedmiotowy

- Z pomoca
nauczyciela
wykonuje zadania
praktyczne

podczas lekcji

- zna podstawowe
pojecia zwigzane
ze sprzedazg

towaréw

- zna podstawowe

wady towaréw

- prowadzi na
biezgco zeszyt

przedmiotowy

- na miare swoich
mozliwosci
wykonuje zadania
praktyczne

podczas lekcji

- stara sie brac
aktywny udziat w

lekcji

- definiuje
podstawowe
pojecia zwigzane
ze sprzedazg

towarow

- jest aktywny na

wiekszosci lekcji

- wykonuje zadania
Zlecone przez

nauczyciela

- wspotpracuje z

innymi uczniami

- charakteryzuje
uprawnienia klienta
w procesie

sprzedazy

- wyjasnia, kiedy
umowa sprzedazy
musi by¢
sporzagdzana

pisemnie

- jest aktywny na
lekcjach

- samodzielnie i
sprawnie wykonuje
zadania praktyczne

podczas lekcji

- chetnie
wypowiada sie na
tematy poruszane

na lekcjach

- wykorzystuje
zdobytg wiedze z
réznych

przedmiotéw

- chetnie dzieli sie

Swojg wiedzg i

- jest aktywny na
wszystkich lekcjach

- swobodnie
wypowiada sie na
tematy poruszane

na lekcjach

- wykorzystuje
kreatywnie zdobytg
wiedze z réznych
przedmiotéw i

réznych dziedzin

- chetnie i twoérczo
dzieli sie swojg
wiedzg i
umiejetnosciami z

innymi uczniami




- zna istote
sprzedazy

konsumenckiej

- wymienia
podstawowe
uprawnienia
konsumenta i
obowigzki

sprzedawcy

- wymienia
elementy umowy
sprzedazy

konsumenckiej

- rozroznia¢ wady

towarow

- charakteryzuje
uprawnienia klienta
i obowigzki
sprzedawcy w

procesie sprzedazy

- sporzgdza
zgtoszenie

reklamacyjne

- omawia
postepowanie

reklamacyjne

- obstuguje
prawidtowo klienta
zgtaszajgcego

reklamacje

umiejetnosciami z

innymi uczniami

- udziela porad z
zakresu praw

konsumentow

- charakteryzuje
instytucje ochrony

praw konsumentéw




