Zawéd — Sprzedawca R

L (1D

Cel: Chcesz sie zajmowac ?

B sprawna obstuga klienta; -

B sprzedawaniem towarow znajdujacych sie w sklepie;

m zapewnieniem petnej informacji o sprzedawanych
towarach;

m doradzaniem klientom przy dokonywaniu wyboru towaru;

® urzadzaniem ekspozycji statych wewnatrz sklepu oraz na wystawach —
witrynach okiennych lub specjalnych miejscach przeznaczonych do
prezentacji towarow;

m przyjmowaniem ptatnosci od klientow;

m obstuga kasy fiskalnej i komputera.

SPRZEDAWCA

Nauka trwa 3 lata. W jej trakcie odbywaja sie zajecia teoretyczne z przedmiotéw
ogoélnoksztatcacych i zawodowych, takich jak: towaroznawstwo, organizacja
sprzedazy, sprzedaz towaréw, podstawy dziatalnosci handlowej, zajecia
praktyczne.

Uczen w trakcie nauki zdobywa wiedze i umiejetnoSci z zakresu:

m przestrzegania zasad bezpieczenstwa i higieny pracy i w jednostce

handlowej;

organizacji handlu w gospodarce rynkowej;

organizacji sprzedazy detalicznej;

B organizacji zaopatrzenia i przyjmowania dostaw towarow;
przygotowania ich do sprzedazy i ekspozycji;

m wykonywania i dokumentowania podstawowych obliczen
sklepowych;

B rozliczania i zabezpieczania utargu;

m pozyskiwania i obstugi klienta, przebiegu sprzedazy
detaliczne;.

Absolwenci moga kontynuowac nauke w liceum ogdélnoksztatcagcym dla
dorostych i na kursach kwalifikacyjnych.

Sprzedawca przygotowany jest do pracy w charakterze kasjera, magazyniera
i ekspedienta w:

m firmach handlowych na szczeblu hurtu i detalu;
®  ma mozliwos$¢ zatozenia wtasnej firmy.
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