
Zawód – Sprzedawca

 Cel: Chcesz si  zajmowa  ?ę ć

sprawn  obs ug  klienta;ą ł ą
sprzedawaniem towarów znajduj cych si  w sklepie;ą ę
zapewnieniem pe nej informacji o sprzedawanych ł
towarach;
doradzaniem klientom przy dokonywaniu wyboru towaru;
urz dzaniem ekspozycji sta ych wewn trz sklepu oraz na wystawach –ą ł ą  
witrynach okiennych lub specjalnych miejscach przeznaczonych do 
prezentacji towarów;
przyjmowaniem p atno ci od klientów;ł ś
obs ug  kasy fiskalnej i komputera.ł ą

 

 SPRZEDAWCA

Nauka trwa 3 lata. W jej trakcie odbywaj  si  zaj cia teoretyczne z przedmiotówą ę ę  
ogólnokszta c cych  i  zawodowych,  takich  jak:  towaroznawstwo,  organizacjał ą  
sprzeda y,  sprzeda  towarów,  podstawy  dzia alno ci  handlowej,  zaj ciaż ż ł ś ę  
praktyczne.

Ucze  w trakcie nauki zdobywa wiedz  i umiej tno ci z zakresu: ń ę ę ś

przestrzegania zasad bezpiecze stwa i higieny pracy i w jednostceń  
handlowej;
organizacji handlu w gospodarce rynkowej;
organizacji sprzeda y detalicznej;ż
organizacji zaopatrzenia i przyjmowania dostaw towarów;
przygotowania ich do sprzeda y i ekspozycji;ż
wykonywania i dokumentowania podstawowych oblicze  ń
sklepowych;  
rozliczania i zabezpieczania utargu;
pozyskiwania i obs ugi klienta, przebiegu sprzeda ył ż  
detalicznej.

 

Absolwenci mogą  kontynuowa  nauk  w liceum ogólnokszta c cym dlać ę ł ą  
doros ych i na kursach kwalifikacyjnych.ł

Sprzedawca przygotowany jest do pracy w charakterze kasjera, magazyniera 
i ekspedienta w: 

 firmach handlowych na szczeblu hurtu i detalu;
 ma mo liwo  za o enia w asnej firmy.ż ść ł ż ł
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